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1. ldea de negocio: ;Qué es Event & Company Group?

Event & Company Group es la solucion que estaba esperando el turismo MICE. Se trata de un
Marketplace que permite organizar eventos tanto al organizador/agencia de eventos como a la
empresa que lo organiza por si misma, facilitandole toda contratacion a través de nuestra pagina
web. Al mismo tiempo, posibilita a todo prestador de servicios ligado al turismo de negocio a
colocar mucho mas facilmente su producto.
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Fig. 1 Imagen corporativa de Event & Company Group - Home page

El principal objetivo de Event & Company Group es reducir el tiempo empleado para la
contratacion de servicios facilitando la organizacion global de un evento, optimizando el gasto
realizado. Una plataforma que permite poner en contacto los proveedores de diferentes ambitos
(espacios, catering, decoracion, iluminacion, etc.) y las personas que estan implicadas en la
organizacion de eventos. Los espacios seran visualizados en 360° desde nuestra plataforma, a la
vez que se recogeran todas sus caracteristicas técnicas y disponibilidad de fechas para su
contratacion. Adicionalmente, buscamos crear una comunidad dentro del segmento MICE la cual
se retroalimente de conocimiento y paralelamente ayude a traccionar y posicionar en el mercado
a Event & Company Group.

2. El equipo

MERCEDES ABARQUERO VICTOR GARCIA ESTER LOSADA JAVIER LARIOS
Co-Founder de Events & Co-Founder de Events & Co-Founder de Events & Co-Founder de Events &
Company Group, Company Group, Ingeniero Company Group, HVAC Company Group, Ingeniero

farmacéutica de formacion
académica, es experta en
eventos y formacion con mas
de 12 anos de experiencia.

Actualmente, se encarga en
su empresa en la gestion de
eventos siendo la CMO

perfecta para este proyecto.

de Caminos, Canales y
Puertos, experto en
digitalizacion de empresas.

Emprendedor empedernido,
siendo este su tercer
proyecto empresarial siendo
el perfil ideal para ejercer
como COO.

engineer; contando con una
dilatada experiencia en la
gestion de empresas.

Dirige su propia pyme en el
ambito de la ventilacion
industrial confiriéndole un
dilatado conocimiento para
ser nuestra CEO.

Industrial experto en Energias
Renovables y Real Estate.

Debido a su perfil de gestor
de activos y manejo de
idiomas, asume inicialmente
en Event & Company Group,
entre otros cargos, funciones
de CFO.



3. Datos de contacto

WEB: https://www.eventcogroup.com/

LINKEDIN: https://www.linkedin.com/company/event-company-group/
TWITTER: https://twitter.com/EventandCoGroup
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Event & Company Group A Share

Sobre nosotros Actualizacion reciente Ver todo

( Edit profile )

Event & Company Group

DEventCompanyGr1

Plataforma donde apostamos por la transparencia, agilidad y exigencia en la
gestion y contratacion de eventos B2B en el sector MICE

La Oficina de Congresos de Burgos...

O Niadid'. & overtaaas om [ Joined June 2019
Sk ® Madrid ventcogroup.cor Joined June 2019
httpsy//www.eventcogroup.com/ 190 Following 145 Followers
Sede

Madrid, Madrid

Afo de creacién
2019

Tipo de empresa

De financiacién privada

Tamafio

Entre 1y 10 &

Especialidades

E, Eventos, Congresos, Visualizacion espacios 360°,

Fig. 2 Imagen de la web, perfil de Linkedin y Twitter Event & Company Group


https://www.eventcogroup.com/
https://www.linkedin.com/company/event-company-group/
https://twitter.com/EventandCoGroup

4. Aspectos Legales

Event & Company Group se establece como Sociedad limitada (SL), por entenderla la mas adecuada
en funcion del capital social y el nimero de socios, regulada por el RDL 1/2010 de 2 de julio por
el que se aprueba la Ley de Sociedades de Capital.

Event & Company Group tendra como domicilio social:
- Pais: Espana - Provincia: Madrid
- Localidad: San Sebastian de los Reyes - Domicilio: Calle Teide, N°4

- Codigo Postal: 28703

5. Mision, Vision y Valores
Mision:

Ofrecer una experiencia Unica de contratacion y gestion de eventos B2B del segmento MICE,
contribuyendo a mejorar el sector Turistico en Espana (punto estratégico de la economia del pais).
Ser el referente en la contratacion de servicios para este tipo de eventos a nivel nacional e
internacional.

Vision:

Convertirse en la primera plataforma B2B de contrataciéon directa en servicios de gestion de
eventos, con altos estandares de calidad, fiabilidad y servicio que faciliten la transaccion y
organizacion de eventos MICE. Estar presente en “todo” el ciclo del turismo para eventos de
negocio, a través de una respuesta tecnologica definitiva para eliminar las dificultades en la
contratacion de servicios para eventos MICE (B2B).

Valores:

Transparencia: plataforma que permite a los proveedores
ofrecer sus servicios de una manera nitida indicando, entre JESEEEREN G
otros, especificaciones técnicas y disponibilidad temporal.

Optimizacion: contrataciones sencillas y con pocos clics para

los que vayan a organizar eventos. EXCELENCIA OPTIMIZACION
Excelencia: velamos porque los clientes cuenten con un

servicio adaptado a sus necesidades con altos estandares de

calidad. Fig. 3 Valores de Event & Co Group

6. Mercado objetivo / Cuota de mercado

Dentro del turismo a nivel mundial, el cual representa el 10,4% del PIB Mundial, existe un segmento
conocido como MICE en cuyo crecimiento nos hemos basado para contextualizar nuestra idea de
negocio. Al analizar como es el turismo MICE en Espaia, los datos nos indican que es un mercado
efectivamente en crecimiento y con una rentabilidad superior a la que presenta el turismo
tradicional. En 2017 supuso mas de 6.000 millones de euros que corresponde al 0,66% del PIB. Lo



que llama la atencion es la rentabilidad del segmento, ya que es 5 veces mas rentable que el
turismo vacacional. Ademas, presenta una evolucion creciente de 2007 hasta ahora.
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Grdfica 1 Evolucion del segmento MICE desde 2011 a 2017. Fuente Spain Covention Bureau

Al analizar el nUmero de eventos realizados en Espaia, en 2017, se observan los siguientes datos:

e 51% Jornadas una media de 12.000 jornadas al ano
e 29% Congresos, en torno a 7000

e 20% Convenciones - una media de 5000 convenciones

7. DAFO
Alta dependencia de proveedores Compra por empresa mas grande
Escaso poder de negociacion inicial Market place reserva de
Desconocidos en el sector alojamientos salte a MICE
Desconocimiento en tecnologia Necesidad no prioritaria
Sin experiencia en sector MICE Tradicion contratacion de eventos
Sencil!ez c‘ontl:a.tacién de servicnios Desarrollo de negocio (segmento 1)
Visualizacion 360° de espacios Marketplaces para alojamientos
Tamano de empresa: agilidad turisticos, no para reserva de

espacios de eventos

Fig. 4 DAFO. Elaboracion propia



8. Diferenciacion y propuesta de valor

En el mercado existen diferentes propuestas para desarrollar la contratacion de un evento, sin
embargo, ninguna aglutina todos los servicios que ofrece Event & Company Group y como norma
general no permite la reserva online.

Enumerando las principales propuestas de valor:

e Creacion de una comunidad compuesta por usuarios finales, agencias y proveedores
conectados, autoalimentada e interconectada por sus propias opiniones.

e Contratacion directa de servicios y productos.

e Visibilidad de la disponibilidad temporal de cada producto o servicio.

e Visualizacion 360° de los espacios.

e Posicionamiento geografico de cada proveedor.

e Redaccion sencilla de contratos con clausulas integradas a través de la plataforma.
e Explotacion de datos (big data) sobre el turismo para eventos en Espana.
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Fig. 5 Integrantes de la plataforma



9. Ingresos estimados

Los proveedores de servicios (Event Suppliers) al registrarse y ofrecer sus servicios, ya son usuarios
utiles. Sin embargo, de cara a la actividad de la plataforma, en el caso de los usuarios finales
(Event Consumers) diferenciamos entre el total de registrados y los activos que realizan compra a
través de la plataforma, que denominamos usuarios UTILES.
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Grdfica 2 Prevision de captacion de usuarios de la plataforma. Elaboracién propia

Se aprecia un equilibrio entre ambos tipos 4000
de usuarios, y se ha tenido en cuenta una
ratio de transformacién de EVENTS | 3500
CONSUMERS no utiles a Utiles que varia | 5504
segun la cantidad de éstos, siendo de un 60%
el segundo afio, 55% y 50% el tercer y cuarto | 2500
ano. Entendemos que este tipo de usuarios | 5ppg
se suscriben porque tienen un interés en
utilizar nuestra plataforma, por lo que | 1500
entendemos que las ratios elegidos son | (g0
idoneos y conservadores. Uno de los

objetivos, por tanto, desde la labor 500
comercial, sera asegurar la consecucion de 0
estas ratios. ANO 1 ANO 2 ANO 3 ANO 4

e N2 EVENTOS CONTRATADOS

Grdfica 3 Evolucion de la contratacion de servicios



El precio medio del evento que se ha valorado, teniendo en cuenta el nimero de participantes y

el precio medio por persona, es el siguiente:

N°® EVENTOS CONTRATADOS
N° medio PEX/Evento
Precio medio per PEX
Precio medio Evento

172 1166 2020 3600

36 73 &0 80

40 50 85 90
1.441 € 3.730 € 6.800 € 7.200 €

Tabla 1 Precio medio de eventos

La prevision de ingresos de explotacion para los primeros cuatro afos seria:

Comision por transaccion a clientes EVENT SUPPLIERS:
Suscripcion de clientes EVENT CONSUMERS (mes):
Total por comision a clientes EVENT SUPPLIERS:

Total por suscripcion clientes EVENT CONSUMERS:
Bolsa de acumulado a cliente Premium

10,0% 10,0% 10,0% 10,0%
0€ 0€ 50 € 50 €
24.848 € 437.250 € 1.373.600 € 2.592.000 €
0€ 0¢€ 48.600 € 129.600 €
0€ 0€ 14.222 € 27.216 €

Tabla 2 Monetizacion: comisionado y cuota de suscripcion

;Objetivo? Llegar a un resultado de ventas superior a 2,5 millones de Euros y un beneficio neto

superior a 750.000 Euros para el 4° ano.

2.500.000 €
2.000.000 €
1.500.000 €
1.000.000 €
500.000 €
0€
-500.000 € B
ANC O
RESULTADO DE LAS VENTAS 0€
RESULTADO OPERATIVO (EBITDA) -35.675 €
== + =RESULTADO DE EXPLOTACION 25675 €
(EBIT) e
RESULTADO NETO -35.675 €

aAND 1 ARNO 2 ANO 3 ARO 4
20326 € 362.043 € 1198916€  2.299581€
-250.393 € -106.195 £ 315.285 € E93.601 €
-260.393 € -118.195 € 299.625 € B74.741€
-260.393 € -118.195 € 299.625 € 760.725 €

Grdfica 4 Evolucion de los principales pardmetros:

EBITDA, EBIT, Resultado Neto




Para el desarrollo de esta idea de negocio se necesita un aporte de capital total de 490.000 Euros
repartidos en:

e Ano 0: 350.000 Euros aportado como capital social por lo cuatro socios de la empresa.
e Ano 1: 140.000 Euros aportado por capital privado (Business Angels)

La rentabilidad esperada al cuarto afo sera de una TIR del 53%.

53%
3,6

Event & Company Group

Event & Company Group INVITA a la reflexion del lector sobre una idea de negocio, que marcara un
antes y un después en la forma de gestionar y contratar eventos dentro del turismo MICE.

Con un equipo comprometido 100%, respondiendo con un capital inicial de 350 M€, y la necesidad de 140
ME por inversor privado en el primer afo.

Un proyecto facilmente escalable con una rentabilidad muy alta ;No vas a invertir?.

... Y lo mas importante, ser un referente en el sector MICE, a nivel internacional, donde todos los
integrantes de un evento corporativo se sientan unidos por un mismo proposito: IMPACTAR.

;Empezamos?

Fig. 6 Invitacion incluida en Resumen Ejecutivo - Participacion en proyecto



